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2A.1 Reporte de Comisiones

Entrar al Menu Ventas/ Comisiones /Comisiones porVenta Devengada

Indicar la Fechalnicial a la Fecha final para generar el reporte para el pago de las comisiones sobre ventas. En |la pantall ase muestran
diferentes opciones de nombre del reporte, contenido, ordenamiento y filtros de datos.

Entrega de Comisiones Por Venta Devengada #

Comisiones Ventas
Opciones del re| e
Rango de Fechas ” P Nombre del repote: [COMISIONES VENTAS |
para el célculo de las ) Fecha: [01/06/2015 | 8 al [16/06/2015 | 8 Predefinido: | _ i v
Clic para nuevo Predefinido
comisiones a pagar. Contenido: |A detalle -
Ordenado primero por: |Vendador - Tipo Articule v
Después por: [Empresa - Sucursal - Contado - Crédi [ JEmpresa [ |Sucursal (Salto de Hoja)
Después Por: |Ninguno ~
Filtro de datos
Empresa: | |
Sucursal: | |
Filtros de Tipo de Comprobante: | |
Serie: | |
Datos Folio: | |
Estado SAT: [Tedos  |v
Cliente:

Nivel Socio Econdmico:

M, 4

: |
|
[
Vendedor: |
Trabajador: |
2|

|

[

Categoria Articulo:
Tipo Articulo:
Usuario Elabora:

Generacion del Reporte
e  Para queun Perfilintervengaen comisiones enla pantalla de configuracion en Opciones Especiales por Mdédulo en la
pestafia Emision de Ventas se le activo la casilla Comision por Ventas.
e  Para queun Usuario intervengatiene que teneractivada la casillaVendedor.
e  Para que una factura se considere al momento de emitirse se le asigna el Vendedor.
e  Severificala configuracion para cada tipo de Comisiénen laopcidén Ventas/ Comisiones/ Configurar-Asignar Comisiones
por Venta Devengada, como se muestra en pantalla.

["] configurar/Asignar Comisi Por Venta D da *
Altas, Bajas, Cambios, Consulta y/o Impresién
Identificacion de la Comision
Empresa: 1 |~ | DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAI

Sucursal: (1| v Matriz o s
Comisién: 1|~ | Comisiones por Venta % de Comisiéna pagar

(IS Comisiones por Vental J segun los dias desde la
Vigencia del: [01/01/2015 [  al: [31/12/2015 [ 8 || Descontar Notas de Crédito || Comisiones por Utilidad

emision al pago

Vendedor | (oaguacsn de porcentajes de comio Perfil

Ven/Trab Perfil Tipo Articulo % Comisidn Tipo Articulo Rango 9 Aplicar
Ventas - Vendedor Menudeo 10.00 % Menudeo 1-9999  100.00 %
vENDEDOR 1 . Mayoreo 12.00 % Mayoreo 1-15 100.00 %
VENDEDOR 2 . Constructora 12.00 % Mayoreo 16-0999 80.00 %
A A Constructo: 1-999% 100.00 %
Tipo de Articuloy % de onstructora 1

Comisién.

1. Enelcalculode lascomisionessdélointervienen lasfacturas pagadas en el rango de fechas indicado. Opcionalmente para
descontar las notas de crédito se activa la casilla Descontar Notas de Crédito.

Si se activa la casillaComisiones por Utilidad, entonces el calculo se hace en base a la utilidad restando al precio de venta
el costo de los articulos.
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2. Comisiones por Perfil. A todos los perfiles que se les configurd la casilla Comision enVentas. Se calcula comisionesa
todos los vendedores que tienen asignado ese Perfil. En cada factura se verifica por articulo si esdel tipo de articulo que
se indicé en el rengldn de comisiones, en cuyo caso al importe se le aplica el porcentaje de comisién indicado y se le
asigna al vendedor correspondiente.

Comisiones por Vendedor. Si la factura tiene asignado ese Vendedory el Tipo de Articulo, al importe o a la utilidad se le
aplica el porcentaje de comisionindicado enel renglon.

3. Se busca el porcentaje a pagar de la comisién segln los dias que tardaron en pagar la factura y el tipo de articulo y se le
aplica a la comisién antes calculada.

4. Comisiones al Supervisor. Sienlaopcion Configuracién/ Usuarios, Vendedores y/otrabajadores al entrar a un Usuario
en la pestafia Vendedor/Trabajador, tiene laindicacién que es Vendedor (interviene parael calculo de comisiones) yen el
campo Supervisortiene asignado el codigo de otro Usuario y un Porcentaje, significaque de sus comisionesse le va
descontar ese porcentaje para pagarseloal usuario Supervisor.

Configurar Comisiones enVentasa un Perfil
Perfil de men sistema:

En Configuracidon / Usuarios, Vendedores, Trabajadores en la pestafia de Permisos en el botén en la parte
inferior de la pantalla en la pestafia Emisidn por Ventas se activa la casilla Comisidn por Ventas.
[+/] 8 Andlisis de ventas [+ Mantenimiento (Altas, Bajas, Cambios)
v BAné\isis de Ventas Por Grupo de Cliente [+] Mantenimiento (Altas, Bajas, Cambios) E
Opciones especiales por MODULO
Emisidn de VENTAS || Crédito y Cobranza | Inventarics | Corte de Caja General | Emisién de COMPRAS | CRM | Produccion
Permiso a botdn Otras Opciones: ||  Bloquear campo de Folio en Emisién: |_| 6l Solo por autorizar:
Imprimir Comprobantes ya impresos: [ |  Puede modificar dltimo folio emitide: || B Solo listos para facturar:
Activar Precio Fijo en Articulo: [ Activar Campo Politica Descuento: || Comisién en Ventas: (] Accesa WEB: |_|
Solicitar Sucursal Afecta KARDEX: [ Mostrar Pedidos en pantalla principal: ||
OO0 X K 4 i Q H 9
Un ejemplode este reporte se muestra a continuacion.  * REPORTE
1B0E2015 110421 . m DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIEIDD SU USO COMERCIAL, 5.A. DE C.V. Hoja: 1 ge 1
COMISIONES VENTAS DEL 01 2BR AL 13 JUN 2015
Emp Zuo Nomibre
Feoha ZadeFollo  Cllients  Hombes Artioulo Discoripoldn Cantidad Uitilldad Imporis Feoha Fago Diac %8 %D %A Comilclom
2 vENDEDOR 1 _
1 Menudec
1 1 Mare
‘Ventac Marcanolac y Servialoc
1ema2015 CFDIM e BETA SISTEMAS, 3A 3 Eervidor Hewlelt Packand 1.00 15,000.00 15,000.00 17052015 1 1000 900.00 1000 1,500.00
18Me2015 CFDI i BETA BISTEMAS, 3.A 3 Servidor Hewlett Packand 1.00 1500000 1500000 1TOSZMHS 1 1000 90000 1000 1,500.00
Total Ventac Mercanciac y 2envoloc oo 32,000.00 3,000.50
Total Dsl DiaPaeriods 200 33,000.00 3,000.50
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2A.2 Bonos a Vendedores

Entrar Ventas / Comisiones / Configurar — Bonos por Ventas

En esta opcion se definiran las Metas de Ventas Mensualesen un Afio y el importe del Bono a pagar alos Vendedoressegin lameta
de ventas que alcancen en el mes. Seleccionarla Empresa, Sucursal y el Afio.

Configuracion de Bonos de un Mes

Se capturan los renglones de la Meta de Ventas de forma escalonada capturando en cada uno elimporte del limite inferiory
enseguidael bono correspondiente. Asienel ejemplo mostrado en la pantalla, el primer escalén es, si vende de $ 50,000.00 a
$99,999.00 se le paga un bono de $3,000.00, si vende de $100,000.00 a 199,999.00 estaen el segundoescaldny se le paga un bono
de $5,000.00. Asi por ejemplo,unVendedorcuyas ventas en el mesfueron de 55,000.00 se le paga un bono de $3,000.00

7 Configurar/Bonos por Ventas #
Altas, Bajas, Cambios, Consulta yfo Impresion

Identificacion del Bono
Empresa: |1 |~ DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDOC SU USO COMERCIAI
Sucursal: |1 |~ | Matriz
Afio: |2015 |+

. Pestaiia para cada mes del aiio
Configuracién del Bono

Enero || Febrero | Marzo | Abril | Mayo | Junio | Julic | Agesto | Septiembre | Octubre | Moviembre | Diciembre

Meta de Venta Bano

Meta de Venta 50,000.00 3,000.00 Copiar Otro mes: ==
escalonada y 100,000.00 5,000.00
Bono a pagar 200,000.00 10,000.00

Copiar Metas de Venta de un mes a otro
Si las Metas de Venta de un mes son iguales a las de un mes que ya tiene Metas, se tiene laopcion para copiarlas:
e  Seleccionarla pestafia del mes a poner Metas.
e Seleccionarel Mes quetiene las metas de venta en la Ventanadel campo Copiar Otro Mes.
e  Se envia un mensaje diciendo que se van a sustituirlas metas de ese mes por el seleccionado en la ventana, por ejemplo,

si la pestaia esdel mes de Marzo y en la ventana se selecciona Febrero, se copian las metas de Febrero al mes de Marzo.
Presionarel botdn Aceptar para copiar.

Configuracion del Bono

Enero | Febrero | Marzo || Abril | Mayo | Junio | Julio | Agosto | Septiembre | Octubre | Noviembre | Diciembre
Meta de Venta Bono )

CopiarOtromes: | |~

1 Enero
Copiar Metas de 2 Fehrero

Venta de un mes a 4 Abril

5 Mayo

6 Junio

7 Julio

8 Agosto

9 Septiembre

10 Octubre

11 Moviembre
12 Diciembre

otro mes
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2A.3 Entrega de Bonos por Ventas

Entrar a Ventas/ Comisiones/ Entrega de Bonos por Ventas

En la pantallase muestran las opciones del reportey filtros de datos. Seleccione el Mes y el Afio para el pago de Bonos. Se tiene en
el campo Estado de Liquidacion que considere solo las facturas pagadas para el calculo de los importes de ventas.

¢ Entrega de Bonos por Ventas *
BONOS POR VENTAS
Opciones del reporte
Mombre del reporte: |BONOS POR VENTAS |

Mes: |06 JUNIO w | Afo: 2015 Predefinido: | e

Contenide: |A totales - Clic para nuevo Predefinido
Ordenado primero por: |[Empresa - Sucursal > |_|Empresa  |_|Sucursal (Salto de Hoja)

Filtro de datos
Empresa:
Sucursal:
Tipo de Comprobante:
Serie:
Para los bonos por Ealio:
venta solo entran los — Estado Liguidacidn: |Sclo Pagadas w
Comprobantes Cliente:

pagados Vendedor:
Nivel Secio Econdmico:

Moneda:
Categona Articulo:
Tipo Arbiculo:
Articulo:

Usuario Elabora:

Un ejemplo de este reporte se muestra a continuacion.

DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.
19/06/2015 02:24:30 p. m. Hoja: 1 de 1

BOMOS POR VENTAS
Emp Suc Mombre
Fecha Serie/Folio  Cliente MWombre Importe Bono
1 DEMOSTRACION ECO-HORU PROHIBIDO SU USO COMERCIAL, S.A. DE C.V.

1 1  Matriz
1 Supervisor 9,350.00 000
2 VENDEDOR 1 . 71,750.00 3,000.00
3 VENDEDCR 2 . 900.00 0.00

Total Sucursal: £2,000.00 3,000.00
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